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Grammatica

Strutture:
Ripasso delle strutture linguistiche fondamentali trattate nel biennio sul testo Exakt 1
Sul volume 2^ verranno analizzate le lezioni 15-16-17 che comprendono i seguenti 
argomenti grammaticali:

 Il complemento di moto a luogo e stato in luogo
 La frase secondaria oggettiva (dass)
 La frase secondaria introdotta da wenn
 Il comparativo di maggioranza-uguaglianza-minoranza
 Il superlativo
 Il genitivo con i nomi geografici
 L’aggettivo in funzione attributiva
 Il verbo gefallen
 Il verbo werden
 Il caso genitivo
 Le preposizioni che reggono il genitivo
 La declinazione debole del sostantivo
 La frase secondaria finale


ANALISI TESTUALI DELLE SEGUENTI LETTURE:

 Vier Möglichkeiten Urlaub zu machen                        p.8
 Grüβe aus Rhodos                                                        p.17
 Kennst du diese Leute?                                                p.22
 Die schönsten Städte Deutschlands                             p.36  
 Wie findest du die Arbeit eines Managers?                 p.47



 Eine Anzeige im Internet                                             p.47

COMMERCIO

Per quanto riguarda la microlingua commerciale, verranno affrontati i capitoli dal1^ 
al 9^ sul testo in adozione “Handelsplatz” con lo sviluppo delle seguenti tematiche:

Kapitel 1 – Ein Prektikum in Deutschland

 Ankunft bei der Firma                    p. 16
 Nach einer Telefonnummer fragen   p.17
 Telefontraining                                 p.19
 Das Praktikum                                  p. 20-21

Kapitel 2 – Die Bewerbung

 Büroalltag                          p.30-31
 Bewerbung mit Lebenslauf       p.32-33
 Lebenslauf                           p.34-35

Kapitel 3 – Termine

 Eine Terminvereinbarung         p.44-45

Kapitel 4 – Das Unternehmen

 Einladung zur Firmeneröffnung      p.59

Kapitel 5 – Marketing und Werbebriefe

 Rundschreiben und Werbebriefe           p. 72-73
 Ein Werbebrief          p.74

Kapitel 6 – Geschäftspartner suchen

 Eine Firma bittet um Firmennachweis     p.88-89
 E-Mail           p.92-93

Kapitel 7 – Messen



 Auf der  Messe                p.102

Kapitel 8 – Auf Geschäftsreise   
          

 Tischreservierung       p. 120

Kapitel 9 – Produkte suchen

 Büroalltag            p.132
 Die Anfrage       p.133-134-135
 Redemittel für die Anfrage       p. 137.


